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Stations de recharge pour véhicules electriques

Pour s’adapter aux besoins de vos clients,
en attirer de nouveaux et valoriser votre site %

Stations de charge rapides
et ultra-rapides jusqu’a 400 kW

Une station installee chez vous pour O euro

Une meilleure visibilite et attractivite de votre enseigne
Un chiffre d'affaires complementaire
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'expérience client au coeur de nos exigences
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Transparence

Un prix clairement
affiché. Nos
stations sont

equipées d’'un

Totem affichant les

priX.

Fiabilité

Des bornes de
recharge
performantes pour
tous les usages

>~ o

Visibilité

Un mat signaletique,
permettant d'identifier
la station de loin pour

en faciliter l'acces.

Totem de prix et mat : un design station étudie

site par site p
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our maximiser la frequentation de la station
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La force d’EDF business services pour vos stations

g Un partenaire fiable et durable

EDF business services, pour un accompagnement sur le long terme

Avec 26 ans d’expérience sur la mobilité electrique
240 collaborateurs
Leader de 'exploitation de bornes avec plus de 30 000 points de charge en exploitation

Acteur majeur de la recharge rapide avec plus de 2500 points de charge déja installés

ler acteur en nombre de stations ultra-rapides déployées en 2024

3 agences et 7 bureaux régionaux
1 laboratoire de test interne, nos outils de gestion propriétaires

77 Qualité & performance

De fortes capacités d’'installation avec plus +750 bornes installées chaque mois
Des bornes testées et validées dans les laboratoires EDF

Un taux de disponibiliteé du materiel supérieur a 97%

Des délais d'intervention rapides de 4h a 24h en cas de maintenance des bornes

@ Expérience clients

Une assistance technique disponible 7j/7, 24h/24

85% des appels décrochés en moins de 2 minutes

Des équipes dédiees a la relation client

Un Pass de recharge IZIVIA pour plus de 95 000 clients

De linteropérabilite avec des partenaires donnant accés a +500 000 points de charge en France
et Europe

Tous les modes paiement accessibles : carte bancaire, Pass de recharge, Application, autocharge
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Fidéliser votre
clientéele habituelle...

...Qui connait votre enseigne, la fréquente
de fagon plus ou moins réguliere.

Avec une station de recharge a
proximité, elle sait qu’elle pourra
recharger sa voiture avec sérénité, tout
en faisant ses actions habituelles.

Installer des stations de recharge sur votre parking,
c’est fidéliser vos clients et en capter de nouveaux

&) Capter de nouveaux
L électromobilistes...

..Qui recherchent une station pour se
charger sur leur parcours, et en
profitent pour faire des achats ou une
pause chez vous.

Savent desormais qu’une station est
disponible et reviendront vous voir.

En 2030, 1 client sur 5 viendra en véhicule électrique ou hybride rechargeable

Une opportunité pour vous

=

@ De valoriser vos sites et Qoﬂ étre un acteur de
répondre aux attentes de vos lelectromobilité

clients

Q De participer au respect de la % De jouer favorablement sur
reglementation tout en limitant limpact carbone de vos sites

VOS investissements
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EDF business services s’occupe de tout

PN

g Prend en charge les investissements
) | en chage e =
& colts d’exploitation

Vous reverse un loyer fixe et variable
sur le chiffre d’affaires

%, Supervise les travaux d’installation Assure la qualité de service grace a
A

& de maintenance ses equipes et outils internes

Sy
=
.

Assure un impact minimum des travaux sur @ Valorise votre site et apporte un nouveau
l'activité de votre enseigne service

g

Gere lalimentation en électricité de la station Q Assure la promotion du réseau via les outils
via un point de livraison dedie EDF business services pour faire venir et
faire revenir les clients
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Percoit les recettes

lllustration de la redevance versee sur 12 années d’exploitation

Redevance fixe Redevance variable

Une redevance fixe par ~ Une redevance variable
point de charge et par sur le chiffre d’affaires
an pour garantir un du service de recharge
revenu minimum. pour partager la valeur
créée par le service

Illustration de la redevance versée sur 12 années d’exploitation

2 3 4 5 6 7 8 9 10 1 12
WRedevance fixe B Redevance variable

1

Les bénéfices pour vous

v" 0 investissement

Une meilleure visibilité et attractivité de votre enseigne
Aucun colt a charge (pas d'investissement ni de colt d’exploitation)

Recevez un chiffre d’affaires complémentaire sous forme de redevance : un loyer minimal
garanti par borne et par an + un loyer variable sur le chiffre d'affaires des recharges

Augmentez 'attractivité de votre zone commerciale, bénéficiez de ’ensemble des outils du
réseau EDF business services pour valoriser votre site

v' Réhaussez 'engagement et l'image de votre site en participant a la réduction des émissions
de CO, et de particules
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Les questions que vous pourriez vous poser

Quelles seraient les prochaines étapes ?

/% Premier rendez-vous avec nos équipes

Qualification et dimensionnement de votre site a revalider ensemble

77 (zone de chalandise, nombre de visiteurs et saisonnalité le cas échéant, temps passé en
magasin...)
te~, Nombre de places disponibles pour une station de recharge et les equipements annexes
% (transformateur...), plan et position envisagée le cas echéant
PO

Occupation fonciere. Foncier du parking détenu ou loué, durée du bail le cas échéant

Offre ferme de la part EDF business services

&

Signature du bail et déploiement

Comment se déroule un déploiement ?

Vous étes consultés a la
conception des travaux. M1 M2 M3 M4 M5 M6 M7 M8

La zone de travaux est -

¢ g , ey Phase d’etudes
integralement sécurisee

sur le parking de votre

commerce Installation des bornes

Tout au long du projet, Mise en
. service
VOUS pouvez suivre

'avancement de
’équipement de votre
site grace a un portail

web. *Planning sous réserve d’étude complete d’Enedis

Envie d’en savoir plus ? Contactez-nous !

Nicolas Poirier Francois OMS

Directeur Commercial Responsable Commercial

nicolas.poirier@izivia.com francois.oms@izivia.com
“‘:eDF 06 03 8888 78 06 18 22 46 59
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